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Finansal Projeksiyon
2026–2030
Üç gelir kaynağı (öne çıkan ilan, üyelik, açık artırma) üzerine kurulu, talep büyümesiyle

ölçeklenen 5 yıllık baz senaryo.

TEMEL VARSAYIMLAR

25K→1.2M
Kayıtlı kullanıcı
(2026→2030)

%3,5
Ücretli dönüşüm oranı
(olgun)

₺240
Öne çıkan ilan ort. birim
fiyat

%1,5
Açık artırma hizmet
bedeli oranı

⚠︎ Tüm rakamlar illüstratif baz senaryodur; gerçek operasyonel verilerle güncellenmelidir. takasal.com.tr — 01



Gelir Köprüsü / kaynak bazında (₺) Baz senaryo

Gelir kaynağı 2026 2027 2028 2029 2030

⭐ Öne çıkan ilan 2,1M 7,0M 19,8M 42,0M 72,0M

🔑 Üyelik / abonelik 1,3M 5,0M 15,4M 37,0M 68,0M

⚖️ Açık artırma bedeli 0,6M 2,0M 6,8M 17,0M 35,0M

Toplam gelir ₺4,0M ₺14,0M ₺42,0M ₺96,0M ₺175,0M

YBBO 2026–2030

%160

TEKRAR EDEN GELIR PAYI (2030)

%39

İŞLEM HACMI (2030)

₺18B

Rakamlar binlik/milyon ₺ — illüstratiftir. takasal.com.tr — 02



Özet Gelir Tablosu & Birim Ekonomisi

₺ milyon 2026 2027 2028 2029 2030

Gelir 4,0 14,0 42,0 96,0 175,0

Pazarlama &

büyüme
(6,0) (11,0) (21,0) (34,0) (49,0)

Ekip & teknoloji (5,5) (9,0) (16,0) (27,0) (41,0)

Operasyon & diğer (2,0) (3,5) (6,5) (11,0) (17,0)

FAVÖK (9,5) (9,5) (1,5) 24,0 68,0

FAVÖK marjı — — — %25 %39

Başabaş: 2028 sonu / 2029 başı. Bu noktaya kadar nakit ihtiyacı

~₺20M; melek turu 18 ay runway sağlar, başabaşa kadar olan açık

büyüme turuyla kapatılır.

BIRIM EKONOMISI (OLGUN)

Ortalama gelir / ödeyen kullanıcı ₺680

Kullanıcı edinme maliyeti (CAC) ₺95

Yaşam boyu değer (LTV) ₺1.450

LTV / CAC 15×

Brüt marj (dijital gelir) %88

İllüstratif birim ekonomisi — pilot kohort verisiyle doğrulanmalıdır. takasal.com.tr — 03


